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Diisseldorf, den 03.02.2016

imovo vermittelt: Neue Buiroraume fiir erfolgreiche
Personalberatung im Europa Capital’s Cubus Biirogebaude

- imovo vermittelt 760 gm Biroflache im Disseldorfer CUBUS an Fischer HRM
- Umzug von Fischer HRM aufgrund anhaltender Expansion notwendig

- Bezug der neuen Fléche bereits im Februar 2016

- Mietvertrag mit zehnjahriger Laufzeit als Bekenntnis zum Teilmarkt Seestern

Disseldorf, den 03.02.2016 - Die in Dusseldorf ansassige internationale Personalberatung
Fischer HRM bezieht zum 1. Februar ihr neues Quartier im CUBUS im Niederkasseler Lohweg in
Dusseldorf. Der Mieter wurde vom Dusseldorfer Immobilienberatungsunternehmen imovo
exklusiv begleitet. Die Leistung von imovo bestand dabei insbesondere in der Sondierung
passender Objekte, der Planung und Durchflihrung von Besichtigungsterminen sowie der
Unterstutzung bei der Raumplanung. Zudem stand imovo, Fischer HRM bei den
Mietvertragsverhandlungen beratend zur Seite. Eigentimer des CUBUS ist eine
Fondsgesellschaft von Europa Capital London, eine europaweit agierende Private-Equity-
Gesellschaft. Deutscher Projektpartner und verantwortlicher Asset Manager fur den CUBUS ist
die P-B-G mbH aus Frankfurt. ANTEON Immobilien ist exklusiv beratend fiir den Eigentimer in der
Vermietung tatig.

»Ausschlaggebend flur die Anmietungsentscheidung im CUBUS waren insbesondere die
modernen, effizienten Biroflachen, die reprasentative Gebaudearchitektur und natdrlich auch der
verkehrstechnisch hervorragend angebundene Standort, sagt Bianca Kénnecke, Beraterin von
imovo (Foto), die den Deal gemeinsam mit ihrem Kollegen Alessandro Chiummo erfolgreich
umsetzte. Fischer HRM hat dabei einen Mietvertrag mit zehnjahriger Laufzeit abgeschlossen und
bekennt sich damit zum Standort Dusseldorf sowie zum Teilmarkt Seestern.

Das Mietobjekt im 1. Obergeschoss des Biirokomplexes CUBUS verflgt Uber eine Flache von 760
Quadratmeter. Die neue Flache ist damit fast doppelt so grof3 wie der alte Standort von Fischer
HRM. ,Das Unternehmen war in den vergangenen Jahren stetig erfolgreich und konnte den
Stamm der zufriedenen Kunden ausbauen®, sagt Kénnecke. ,,Die Expansion war daher der ndchste
logische Schritt.“ Der abgeschlossene Zehn-Jahres-Vertrag unterstreicht dabei nicht zuletzt auch
das Vertrauen in die weiterhin gute, kundenorientierte Arbeit.

Uber imovo

Ein hohes Maf3 an Kundenorientierung - das ist auch das Erfolgsrezept des
Immobilienberatungsunternehmens imovo, das als Management Buy Out aus dem



Beratungsunternehmen Catella hervorgegangen ist. ,Der Kunde, der sich flr imovo entscheidet,
bekommt ein starkes Team zur Seite gestellt, welches sich als Berater
und Problemldser auf Augenhdhe versteht®, verspricht Knud Schaaf, geschéaftsfihrender
Gesellschafter von imovo. ,,Wir betrachten Projekte immer ganzheitlich, gehen auf jeden
Anspruch ein und kreativ Uber Standards hinaus.“ Offenheit und Ehrlichkeit in der
Kommunikation, Verantwortungsbewusstsein, Zielorientierung und Prazision in der Ausfihrung -
diese Werte reklamiert das Unternehmen. Schaaf: ,,Unsere Kunden kénnen sich auf uns als
Partner verlassen.*
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