PRESSEMITTEILUNG

Diisseldorf, den 04.01.2016

imovo: Frischer Wind fiir den Duisseldorfer und NRW-
Immobilienmarkt

- Neues Maklerunternehmen will die Branche aufmischen

- Start-Up durch ein Management Buy out des Geschéftsbereiches Disseldorf Letting der
Catella Property GmbH

- imovo setzt durch neue Werte frische Akzente in der Branche

- Kompetenz, Kundenorientierung und offene Kommunikation

Mutig, menschlich, ma3igeschneidert: Mit diesem Versprechen geht in Disseldorf ein neues
Immobilienberatungsunternehmen an den Start. Die Macher haben sich viel vorgenommen und
wollen die Branche in der Rhein-Ruhrmetropolregion von Dusseldorf aus aufmischen. ,imovo
steht fiir den positiven, menschlichen und verantwortungsvollen Umgang mit seinen Kunden
und fiigt sich nicht in gangige Maklerklischees®, erklart der geschéftsfihrende Gesellschafter
Knud Schaaf. ,Da wir die Branche genau kennen und den zusétzlichen Vorteil haben, dass wir
ein erfahrenes und eingespieltes Team sind, kdnnen wir extrem flexibel und innovativ agieren
und unsere Nische am lokalen bzw. regionalen Markt besetzen und strategisch ausbauen.”

Ehemals Catella Letting Diisseldorf, jetzt imovo

Die genaue Branchenkenntnis kommt nicht von ungeféhr: Die Macher von imovo haben bereits
als Team beim Immobilienberater Catella zusammengearbeitet und sich nun als Start-Up
selbststdndig gemacht. Mit Catella wurde eine einvernehmliche Lésung gefunden, in Form eines
Management Buy Outs das Vermietungsgeschéaft am Standort Diisseldorf dem etablierten und
schlagkraftigen 9képfigen Teams zu lberlassen, so dass die Aktivitdten nahtlos unter neuer
Flagge fortgeflihrt werden.

Das Team besteht aus studierten Fachkraften mit langjahriger Erfahrung, die erworbenes Know-
How nun in das neue Unternehmen einbringen. Durch ihre umfassende Expertise im
Immobilienmarkt kann imovo als kompetenter und zuverlassiger Transaktionsberater fir
Gewerbeimmobilien auftreten, mit Fokus Beratung, Biiro- und Showroomvermietung sowie
Research. Dabei wird imovo nicht alles anders machen - dafiir aber einiges besser.

Das soll insbesondere durch ein hohes Maf3 an Kundenorientierung geschehen. ,,Der Kunde, der
sich fur imovo entscheidet, bekommt ein starkes Team zur Seite gestellt, welches sich als
Berater und Problemldser auf Augenhdhe versteht®, verspricht Schaaf. ,,Wir betrachten Projekte
immer ganzheitlich, gehen auf jeden Anspruch ein und kreativ tiber Standards hinaus.” Offenheit
und Ehrlichkeit in der Kommunikation, Verantwortungsbewusstsein, Zielorientierung und
Prazision in der Ausfiihrung - diese Werte reklamiert das Unternehmen. ,,Unsere Kunden
kénnen sich auf uns als Partner verlassen®, fasst Schaaf zusammen.



Ein Team, kein Konkurrenzkampf

Bei imovo herrscht kein brancheniiblicher Konkurrenzkampf wie bei vielen anderen Maklerbiiros
- im Gegenteil: Es handelt sich um ein gewachsenes, festes Team, das auch tber die Arbeit
hinaus gemeinsame Aktivitaten pflegt. Der moderne Teamspirit wird unterstitzt durch flexible
Arbeitszeiten, Teilzeit-Arbeitsplatze, durch Vertrauensarbeitszeit und eine innovative
Gehaltsstruktur, die sich aus Fixum und Teamumsatz zusammensetzt. Das starkt den
Zusammenhalt - und wirkt sich positiv auf die Arbeit aus. Davon profitieren letztlich natirlich
vor allem die Kunden: ,,Wir haben gute Menschenkenntnis und verstehen schnell, was der
Kunde wirklich braucht”, so Schaaf. ,Unser Anspruch ist es, fiir jedes Projekt eine
mafigeschneiderte, individuelle Lésung zu entwickeln.” Ein gutes Beispiel ist die Aco
Modeagentur, die in 2015 bereits zum zweiten Mal im Alleinsuchmandat bei der Anmietung Ihrer
neuen Showroomflachen von rund 1.350 gm in Disseldorf durch das imovo-Team betreut
wurde.

»imovo arbeitet grundséatzlich eher I6sungsorientiert als umsatzgetrieben®, sagt Knud Schaaf
und verspricht: ,Dem Kunden wird nicht auf Teufel komm raus ein Objekt vermittelt.“ Denn das,
was gerade zuféllig am Markt verflugbar ist, ist oft nicht passend. ,Der Markt bietet zwar eine
Unmenge an Angeboten und in kiirzester Zeit lassen sich Stapel von Exposes einsammeln. Aber
oft ist das Beste nicht einfach aus der Masse der Angebote herauszufiltern oder gar nicht im
Bestand zu finden®, erlutert Schaaf. Je nach Anforderungen des Kunden missten die Angebote
modifiziert werden - oder die Flachen erst entwickelt. 45 Vertrédge pro Jahr, 35 000 gm
durchschnittliche Vermietungsleistung im Jahr, 100 Prozent unabhangig.

imovo gehdrt zu den fliihrenden Immobilienberatungsunternehmen in Diisseldorf und ist seit
dem 1.1.2016 operativ téatig.

Uber imovo

Ein hohes MaB3 an Kundenorientierung - das ist auch das Erfolgsrezept des
Immobilienberatungsunternehmens imovo, das als Management Buy Out aus dem
Beratungsunternehmen Catella hervorgegangen ist. ,Der Kunde, der sich fir imovo entscheidet,
bekommt ein starkes Team zur Seite gestellt, welches sich als Berater
und Problemldser auf Augenhdhe versteht, verspricht Knud Schaaf, geschéftsfiihrender
Gesellschafter von imovo. ,Wir betrachten Projekte immer ganzheitlich, gehen auf jeden
Anspruch ein und kreativ Uber Standards hinaus.” Offenheit und Ehrlichkeit in der
Kommunikation, Verantwortungsbewusstsein, Zielorientierung und Prézision in der Ausfiihrung -
diese Werte reklamiert das Unternehmen. Schaaf: ,,Unsere Kunden kénnen sich auf uns als
Partner verlassen.”
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